Transkrypt podcastu PO NITCE ARIADNY, odcinek 39:
Buduj firme robigc to, co kochasz

Witaj w podcascie ,Po nitce Ariadny”, ktéry pomaga kobietom takim jak Ty przejs¢ przez

labirynt zawitosci biznesu online.

Nazywam sie Ariadna Wiczling. Witam Cie w 39. odcinku podcastu. Kieruje go gtodwnie do
kobiet, ktére chca miec uczciwy dochdéd pasywny w internecie, tworzgc swoje produkty

edukacyjne, czyli gtownie kursy on-line, i chca tak zoptymalizowac swoj biznes, zeby miec
duzo czasu na to, co jeszcze kochaja robic, na swoje pasje, podrdze lub spedzanie czasu

z dzieémi w domu.

Dzisiejszym gosciem mojego podcastu jest wtasciciel firmy, e-tata, Kamil Zbozien, ktérego
firma RTCK — Rob To Co Kochasz — pomaga robic ludziom to, co kochaja, poprzez
odnalezienie siebie, naprawe siebie, swoich relacji i sytuacji zyciowej. RTCK wspiera
rozwoj cztowieka w oparciu o prawde rozumiang przez nich jako zasady zycia
chrzescijanskiego. Produkujag réowniez audiobooki, ktére sg nagraniami konferencji. Ja
poznatam RTCK jako klientka i od kiedy kupitam pierwszy zestaw ptyt, to po prostu
totalnie zakochatam sie w tych tresciach. Moge powiedziec, ze wykupitam juz prawie caty

sklep. To jest produkt, ktéry polecam zupetnie bez jakichkolwiek gratyfikacji z ich strony.

Chce Wam przyblizy¢ rowniez historie firmy RTCK, jak to sie wszystko zaczeto, bo to jest
bardzo interesujgce. W tym odcinku Kamil powie o tym, skad w ogdle wzigt pomyst na
biznes, ktory jest niejako spoza mainstreamu, jaka miat nietatwa droge, poniewaz
zrezygnowat z Kariery finansisty i stat sie wtascicielem firmy. Przez pierwsze dwa lata
biznesu nie byto tak wesoto. Kamil podzieli sie tez roznymi wskazéwkami dotyczacymi
budowania biznesu, jak sie nie poddac, zanim uzyskacie owoce Waszej pracy. | co zrobic,

aby utatwi¢ sobie przezycie tego okresu budowania firmy.

Linki do wszystkich ciekawostek, audiobookdw, o ktdrych powiemy, beda w notatkach do

tego odcinka podcastu na stronie ponitceariadny.pl/39.

Serdecznie zapraszam Cie do wystuchania tego wywiadu!

Cze$é, Kamil.

Czescdl
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Witam Cie i dziekuje za przyjecie zaproszenia do mojego podcastu.
Mnie rowniez bardzo mito.

Powiedz, Kamil, skad wzigte$ pomyst na taki rodzaj biznesu i dziatanie w takiej

branzy? Wiem, ze kiedy$ zajmowates$ sie czym$ zupetnie innym.

Zajmowatem sie finansami. To byta praca, ktéra sobie wymarzytem. Miatem poczucie, ze
bede zajmowat sie tym do konca zycia. Wiec jak po dwoch latach tej dziatalnosci dopadta
mnie mocna frustracja zwigzana z relacjami czysto biznesowymi w tej branzy, to bytem
troche podtamany. | zeby rozeznac sie, co robi¢ pdzniej, zaczatem zadawac sobie pytania
0 moje pragnienia: co chciatbym robic, przekazywac innym? Poczatek biznesu wigzat sie
u mnie z jednej strony z pragnieniami, a z drugiej — z bardzo konkretnymi potrzebami,
ktore zauwazytem w najblizszym srodowisku. A dostrzegatem niesamowicie
utalentowanych ludzi, ktérymi nikt sie nie zajmowat. Wiec moja decyzja o dziatalnosci
dotyczyta sfery muzycznej — wytworni, ktéra bedzie promowata artystow i organizowata

im koncerty. | za tym poszedtem.

Pamietam, jak w branzy finansowej wypisywaliSmy na pierwszej stronie kalendarza takie
wielkie cele. One nigdy mi sie nie realizowaty, bo nigdy ich nie realizowatem. Pamietam,
ze kiedys wyrytem dtugopisem takie ,MO-REcords”. To nie byto tadnie wyklejone i nie
byto to na poczatku roku kalendarzowego. To byt najbrzydszy cel, ale najbardziej
prawdziwy. | w momencie najwiekszej frustracji, kiedy podejmowatem decyzje o podjeciu
swojej dziatalnosci, co bede robit dalej, to byto nig wtasnie otworzenie MO-REcords, czyli
wytworni muzycznej. Kiedys tak sie nazywalisSmy, wytworzyliSmy jeszcze inne marki, a dzis
nazywamy sie RTCK, czyli Réb To Co Kochasz, i mamy tam wewnetrzne obszary
dziatalnosci. W pewnym momencie pojawita sie tez propozycja od jednego z rozmowcow,
zeby zorganizowac audiobooka, ale nie takiego sensu stricto, czyli czytana ksigzke, tylko
konferencje, ktdra jest wygtoszona na dany temat. Zeby wydac to na rynek. Czyli poczatki

bardzo zwigzane byty z pragnieniami serca.
Jak sie zorientowate$, ze to jest to, co chcesz robi¢? Jak to sie objawito?

Bardzo realnie podchodze do takiego wsparcia Stworcy, wiec z nim to bardzo mocno

rozeznawatem, a konkretnie w tagiewnikach, bo mieszkatem w Krakowie. Styszatem, ze
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jest jakis Dzienniczek siostry Faustyny, ze Pan Jezus z nig rozmawiat itd. | jechatem tam
zawsze wtedy, gdy miatem trudne chwile, zeby z nim porozmawiac. A on bardzo pomaga.
Wiedziatem, ze jak podejme decyzje, to juz nie ma odwrotu, wiec potrzebowatem takiego
mocnego potwierdzenia, a zawsze najmocniejsze daje mi Stworca. Przewaznie jak
zaczyna sie co$ nowego, to wigze sie to z niesamowitymi trudami, przeciwnosciami. W tym

wypadku tez tak byto.

Jak zostawitem dziatalnosc¢ finansowa, to musiatem ze Swietnych warunkow z Krakowie
przeprowadzic¢ sie do rodzicow do Nowego Sacza. Musiatem przesigsc sie z Volvo na
pottora roku na rower. To byt niesamowity trud. | gdyby ta decyzja nie byta solidna, to
polegtbym i to szybko. Decyzje podjatem doktadnie 31 lipca 2009 r. Pierwsza ptyte
muzyczna wydaliSmy niecaty rok pézniej, bo 5 maja 2010 r. ZarobiliSmy na niej moze 400
zt przez caty rok. | ja to jeszcze finansowatem, bo dziatalnosci finansowej nie rzucitem

z dnia na dzien, tylko rozstawatem sie z nig kilka lat. Jeszcze generowatem jakies
przychody, szczegdlnie w tym pierwszym roku, gdyz te z nowej dziatalnosci byty
zatrwazajace. Gdyby nie silne przekonanie, ze to jest to, co chce robic¢, musiatbym

zrezygnowac.
Co Ci dawato site, zeby trwac?

Przede wszystkim pragnienie, ze naprawde chce to robic. Jeden z moich przyjaciot zadat
mi pytanie: ,Co by sie musiato wydarzyc¢, zebym jak wstaje rano, czut, ze naprawde zyje,
ze ta praca, ktorg wykonuje, ma sens? Ze nawet jak na poczatku nie bedzie z tego
dochoddw, to ja dalej bede chciat to robic?”. | to mocne pragnienie, ze to jest sensowna
rzecz, dodawato mi sity, ze to nie jest tylko zachcianka. Ja naprawde czuje, ze jest
potrzeba, aby dzieli¢ sie wartoSciowymi tresciami. Muzyka, ktora mielismy robic, miata
nies¢ dobry, wartosciowy przekaz. Jak rozpoczeliSmy dziatalnos¢ audiobookdéw zwigzang
Z rozwojem osobistym, to uznaliSmy, ze sg potrzebni tacy ludzie, ktérzy naprawde daja
dobre odpowiedzi — jak uczestniczytem w szkoleniach w branzy finansowej, to miatem
poczucie, ze tam jest wiecej dymu niz wartosci. Natomiast te warsztaty robig cos
konkretnego w zyciu. Jak poznatem tych mowcow — nie bratem nawet pod uwage, ze
bede ich kiedys wydawat — to naprawde czutem sie przemieniony. Jako ich klient
doswiadczatem skutecznosci tego dziatania. Wiec staratem sie p6zniej dobierac takich

mowcow, ktdrzy nie sprzedaja dymu, tylko faktyczne przekazujg konkretnag wartosc. | ze to
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jest po prostu potrzebne.

Najwiecej sity zawsze dodaje mi Stwodrca. Jednym z takich najbardziej kryzysowych
momentow, jesli chodzi o dziatalnos¢ muzyczna, koncertowa, byto wydanie ptyty, ktora
sie nie sprzedawata. Nie koncertowaliSmy, bo artysta nie byt rozpoznawalny.

| zastanawiatem sie, czy to ma sens, czy nie. Nawet nie sta¢ nas byto na biuro.
Spotykalismy sie w kawiarence w Nowym Saczu. Jej wtasciciel myslat, ze jestesmy

z jakiejs wielkiej wytwaorni, bo mowilismy, ze tu MO-REcords przychodzi, a my po prostu
nie mielismy biura. KupowaliSmy tam herbate, kawe, on myslat, ze sie relaksujemy.

| kiedys do tej kawiarenki przyszedt cztowiek, ktéry byt w zarzadzie jednej z najwiekszych
na Swiecie agencji koncertowych — osoba, ktéra wspdtpracowata i z Rolling Stones,

i z topowymi gwiazdami, z oddziatami na catym swiecie. Wtasciciel tej kawiarenki
powiedziat, ze mamy wytwornie z Nowego Sacza, ze ,tutaj przyszedt pan, moze byscie
sie poznali”. My akurat wtedy weszliSmy do tej kawiarenki. | faktycznie sie poznalismy. Ja
za bardzo nie wiedziatem, jak z nim rozmawiac i o co pytac, bo byliSmy na zupetnym
starcie. To byto dla mnie potwierdzenie, ze rzeczywistos¢ nam sprzyja. ZaprzyjazniliSmy
sie z tym cztowiekiem, on nas zaczat troche prowadzic. Za wiele z tego nie byto, nie
mielismy jakichs wielkich kontaktow czy kontraktow przez te znajomosc, ale za to
wsparcie duzego autorytetu ze Swiata muzycznego show-biznesu. To byto mi bardzo
potrzebne i to mnie wsparto. R6zne okolicznosci sprawiaty, ze przetrwatem ten pierwszy
najtrudniejszy rok. Drugi tez byt trudny, a od trzeciego, czyli 2011 r,, tak naprawde

wszystko zaczeto sie rozwijac.

Audiobooki sa Waszym sztandarowym produktem, ale na poczatku miata by¢
wytwérnia muzyczna. Czy do tej dziatalnosci robiliscie jakie$ badanie rynku? Na

jakiej zasadzie dobierate$ produkty, ktére wypuszczaliscie?

Najbardziej jesteSmy znani z audiobookow, chociaz jednym z naszych artystow
muzycznych jest np. Arkadio, ktéry robi sie ostatnio bardzo rozpoznawalny. Byt
ambasadorem Swiatowych Dni Mtodziezy. Koncertowat do audytorium, gdzie byto kilkaset
tysiecy ludzi — to duze wydarzenie i sukces. Co ciekawe, w roku 2010 startowalisSmy z jego
ptyta, niestety efekty byty marne. Niedtugo pdzniej ta sama osoba koncertuje juz dla

kilkuset tysiecy ludzi.
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Naszym pierwszym badaniem rynku jest badanie na nas samych: czy za produkt, ktory juz
powstat, ale ktérego jeszcze nie wypusciliSmy na rynek, bedziemy w stanie sie bic. Czyli
czy jesteSmy sami do niego przekonani. | pozniej wierzymy, ze takich jak my jest wiecej.
Nasze produkty sa kierowane na rynek masowy. My robimy tylko takie produkty, ktore
pomagaja ludziom byc¢ szczesliwymi, pomagaja robic im to, co kochaja, w szerokim
znaczeniu tego stowa. Bo réb to, co kochasz, nie oznacza tylko ,0dnajdz pasje, hobby,
poswiec sie temu”, tylko my rozumiemy przez to rozwijanie sie w petni, czyli we
wszystkich takich kluczowych sferach: bycie bardziej soba w relacji z samym sobg,

w relacji z innymi, w rodzinie, ale tez w finansach. Wiem, jak to jest wazne, bo kazdego ta
sfera dotyczy, nawet dzieci, ktore dostaja kieszonkowe od rodzicow. Niesamowicie

istotne jest to, jak nauczymy dzieci gospodarowania pieniedzmi.

Wiec staramy sie dotykac kazdego z kluczowych tematdw, przez to ten nasz rynek robi
sie nie niszowy, ale masowy. Oczywiscie wszystko staramy sie podawac¢ w duchu
chrzescijanskim, bo z tego tez jestesmy znani. Wszystkie nasze produkty sg oparte na
chrzescijanskiej wizji Swiata i cztowieka, ale to chyba nie sprawia, ze to jest niszowy rynek.
Jednym z naszych autoréw jest ks. Jan Kaczkowski. Bardzo zatuje, ze Zycie na petnej
petardzie nie jest naszym produktem, bo idealnie wpisatoby sie w RTCK. Ksigzka ta
sprzedata sie w 500 tys. egzemplarzy w Polsce, a wiec jest to rynek masowy. Ksigdz Jan

jest super, nasze audiobooki tez.

Wydaje mi sie, ze rynek jest moze nie tyle niszowy, ile mato mainstreamowy. | Wy tez
troszeczke odmieniliScie spojrzenie na takie wtasnie chrzescijanskie tresci. Jak sie

Z nimi spotykatam, to wydaty mi sie odpowiednio przasne, tradycyjne. Dodatkowo
jakos¢ jest super, nagranie ekstra, grafiki fantastyczne, dziatacie na Facebooku —
witasnie tam przez reklame Was znalaztam. Jest to inny sposéb dotarcia niz

przypadkiem w internecie lub jak kto$ poleci. A tutaj wychodzicie do ludzi.

To wzieto sie stad, ze ja chce, aby idea RTCK nie byta tylko czczym gadaniem, tylko zeby
to byto tez autentyczne. | aby tak byto, to wszyscy, z ktérymi blisko wspotpracujemy,
musza takze budowac na swoich silnych stronach. Jak kto$ na tym buduje, to musi by¢
dobry w tym, co robi. Nie da sie inaczej. Jak ktos realizuje swoj talent w pracy, to po
prostu staje sie ekspertem. Na tej zasadzie dobieramy np. grafikow. Ten, z ktérym

wspotpracujemy, ma niesamowity talent. Jak zobaczytem pierwszy raz jego strone, a nie
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wiedziatem, ze to jego, to zareagowatem: ,Wow, nie wiem, co musiatoby sie stac, zeby
byto mnie stac¢ na takiego cztowieka, ktory robi takie strony”. Okazato sie, ze to byt on,
i nawigzaliSmy wspotprace. To sie czuje, czy cos kogos faktycznie pasjonuje. Wiec

wszystkich tak dobieramy.

Jak moéwisz o reklamie na Facebooku, to mamy wtasnie takiego cztowieka od
e-commerce’u, ktory staje sie jednym z ciekawszych ludzi w tej branzy. Korzysta

z miedzynarodowych kurséw, caty czas sie szkoli. Ewidentnie robi to, co kocha. | tak jest
z kazdym, np. nasza redaktor naczelna czy osoba, ktéra pozyskuje autorow — widac, ze to
sq ludzie, ktorzy zyja tym, co robiag. To wszystko sprawia, ze nasza dziatalnosc jest
odbierana jako wysokiej jakosci. Ale takie jest tez nasze zatozenie, zeby dojrzec do
doskonatosci. Chociaz wychodzi tez wiele btedow. Wydaje mi sie, ze tg nasza sitg jest
wewnetrzne nastawienie, zeby ludzie u nas tez robili to, co kochaja, aby budowali na

swoich silnych stronach.
Powiedz, jak na poczatku docieraliscie do klientéw?

Na poczatku byty relacje, ktére budowaty sie powoli. Uwazam, ze relacje w biznesie to
jest jeden z najwazniejszych elementow. Mozna miec kilka takich kluczowych i one beda
o wiele bardziej skuteczne niz kilkaset kontaktéw. Kilka z nich zbudowatem sam. Jadac na
rekolekcje dla przedsiebiorcow, poznatem sie z cztowiekiem, ktory okazat sie
wiascicielem jednej z najwiekszych ksiegarni. ZbudowaliSmy relacje, gdy ja jeszcze nie
wydawatem audiobookdw. Ale zanim jeszcze wydaliSmy pierwszego, juz wtedy
wiedziatem, ze jestem w stanie to zrobic¢, bo mam relacje. | te relacje sie poszerzaty. Bo to
zalezy, o jakich klientach mowimy, my akurat mamy hurtownie, ksiegarnie, detalicznych
odbiorcéw. Bardzo staramy sie promowac tez swoja strone, ale to przyszto z czasem. Na
poczatku miatem takie nastawienie, ze jak bedziemy dawac wartosc, to klienci beda sie
pojawiac. Dlaczego tez odszedtem z finansow, poniewaz nikt nie polecat produktow,
ktore sprzedawatem, nikt. Dla mnie to byt dramat. Nie wiedziatem dlaczego. Taki Swietny
produkt. A teraz wszyscy polecajg nasze produkty. Nawet Ty je polecatas, a nie znalismy
sie wtedy. | to jest dla mnie takie potwierdzenie, ze produkt tez sie sam broni. Sam

produkt jest niesamowicie waznym elementem marketingu sprzedazy.

Powiedziate$, ze na poczatku polegate$ na relacjach. Mégtbys dad kilka wskazéwek
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komus, kto dopiero zaczyna i chce zbudowad sobie relacje w swojej branzy?
Nie wiem.
Masz naturalny talent.

Z jednej strony tak, ale z drugiej raczej jestem zamknietg osoba. Zawsze wydawato mi sie,
ze to jest moja stabos¢. Ze raczej nie jestem taki, ze $wietnie nawigzuje relacje, jak sa
jakies spotkania networkingowe. Nie jestem taki, ze podchodze do wielu oséb i zagaduje.
Natomiast zawsze jak rozmawiam, to staram sie byc sobg i by¢ szczerym. Moja
standardowa metoda to ,na usmiechnietego”, jak ja to nazywam. Nie zagaduje sztucznie,
bo to nie moja natura. Ale ta szczerosc, to bycie soba, zaangazowanie w to, co sie robi,
ktore bierze sie z pragnien, ze to, co robimy, ma sens. Bo jezeli ma sens, to jesteSmy
przekonani. | wtedy to przekonanie promieniuje na innych ludzi. Ale ta autentycznosc to

jest taki gtowny wyrdznik.

Dodatkowo pewnosSc siebie tez jest wazna. Mnie sie kiedys wydawato, ze osoba pewna
siebie to jest taka, ktora musi by¢ przebojowa. A skoro nie bytem taki, to nie moge byc¢
pewny siebie albo musze sie jakos sztucznie tego uczyc. Natomiast ta pewnosc siebie
jest zakorzeniona w sensie tego, co robimy. Jak wiemy, ze to, co robimy, ma sens, to
tatwiej nam by¢ pewnymi tego, co robimy, naszych produktow, biznesu, z ktérym

startujemy.

Czy jak wiedziate$, ze jakis méwca bedzie na tych rekolekcjach, spotkaniach,

konferencjach, to jechate$ na nie, by nawigzad z nim relacje?

Nigdy tak nie robitem. Ale jest u nas Marcin Kochanek, ktory tak robi. | to jest jego mocna
strona, nie moja. Jak jestem na konferencjach, to raczej siedze cicho, stucham, nie

wychylam sie, ale tez to bardzo lubie.

Ale jako$ znaleZliscie i sktoniliscie gwiazdy z tej branzy do uczestniczenia

w Waszych konferencjach, nagrywania audiobookdéw. Jak to zrobiliscie?

To juz nie jest moja zastuga, ale ludzi, z ktérymi wspotpracuje. Chociaz z pierwszym
mowca znatem sie osobiscie. On mi to zaproponowat, wiec ta oferta przyszta z zewnatrz.

Natomiast wiecej zadnego kontaktu nie zdobytem. Pewnie dlatego, ze to nie jest moja
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silna strona. Jak juz jest jakas relacja, to lubie sie spotkac, poznawac z kazdym z tych
autoréw, natomiast nie jest to moja silng strona, zeby pojechad, tak jak np. Marcin.
Przyktadowo: Stan Fortuna to byt niesamowity gos¢ z Nowego Jorku. Marcin dowiedziat
sie, ze przylatuje do Polski, bo na swojej stronie podat informacje, ze pojawi sie na
Wawelu w Krakowie. Wiec Marcin w tych dniach pojechat na Wawel i szukat go tam. Ale
nie znalazt. To szukat go po Krakowie. W koncu go znalazt i zagadat. | to jest jego silna
strona, on to uwielbia. W ogdle cata RTCK jest zbudowana na ludziach. Tak sie mowi, ze
ojcow sukcesu jest wielu. Ja jestem ojcem zatozycielem, ale nie jestem ojcem wszystkich

sukcesow.
Ale to Ty zatozytes$ ten zespot.

Tak, a to jest znowu mdj talent, ze potrafie przyciggnac do czegos ludzi, do czego jestem

przekonany.
Czy mozesz da¢ nam wskazdéwki do dziatah bardziej promocyjnych?

Rzecz, o ktérej sobie pomyslatem, to jest cos, co ostatnio staje sie popularne, a ja to od
zawsze praktykowatem. Nie wiedziatem, ze to juz zyskato miano metody. Mowie

o storytellingu. Opowiadanie historii jest czyms, co, wg mnie, moze by¢ wyrdznikiem.
Rynek to zaczyna dostrzegac. Wydaje mi sie, ze to tez jest zwigzane z taka
autentycznoscia. Staram sie to osobiscie praktykowac. Ja tylko opowiadam historie. Jak
zapraszam ludzi do biznesu, jak pisze newsletter, to opowiadam historie. Ja tylko
opowiadam historie i pdzniej musze sie ttumaczy¢ z tego, co opowiedziatem. Co do takich
rzeczy technicznych, to wtasnie mamy Michata, ktory jest w tym ekspertem, i pewnie on
datby wiecej rad. Prowadzi bloga michalszczepanek.pl. On dzieli sie ta wiedza. Teraz ma

kurs, jak zrobi¢ swoja pierwsza skuteczna reklame na Facebooku.

Dziekuje Ci w takim razie za opowiedzenie historii o RTCK i za tych kilka wskazéwek

biznesowych. Do zobaczenia na stronie RTCK!

Dziekuje bardzo. Zapraszam, bo mamy teraz swietng akcje z audiobookiem na start, jezeli
ktorys ze stuchaczy chciatby tam wejs¢. Dopiero wdrozyliSmy te strone, wiec prosze
0 wyrozumiatosc, gdyby cos nie dziatato. Mozna pobrac jeden z audiobookdw,

Z Wytaczeniem premier z ostatniego kwartatu.
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W notatkach do tego odcinka podcastu odniesiemy sie do tego. Dziekuje jeszcze

raz, Kamilu.

Dziekuje rowniez, to byta duza przyjemnos¢ porozmawiac.

Bardzo mito rozmawiato mi sie z Kamilem. Mam nadzieje, ze cos z tego wyniostas dla
siebie. W wywiadzie Kamil podzielit sie tym, ze stworzyt biznes, widzac potrzebe, zeby
zatozy¢ wytwaornie, i zrobit to. Nie byto jakiegos wielkiego badania rynku. Widziat, ze on,
jego znajomi i ludzie, ktérymi sie otaczat, maja taka potrzebe. Wyszedt tez z zatozenia, ze
inni beda czegos takiego potrzebowac. To nie zawsze jest dobry plan, ale warto
sprobowac. Nie chce, by zabrzmiato to pesymistycznie, ale zalecam zrobienie badan
rynku, aby sie potem nie rozczarowac. Natomiast dopoki ma sie przestanki do tego, ze

biznes moze wypali¢, to trzeba sprobowac, bo inaczej nigdy sie tego nie dowiemy.

Bardzo wazna rzecza, na ktérg warto zwrdcic uwage, jest to, ze Kamil nie zrezygnowat
catkowicie z pracy w momencie, gdy zatozyt wytwornie. To mu zapewniato zrodto
dochodu, dzieki czemu miat pewien komfort pracy nad rozwojem firmy, nie byt w wielkim
stresie. Musiat zrezygnowac tez z pewnych luksusow, ale nie byto tak, ze miat n6z na
gardle i biznes musiat natychmiast zaczac¢ przynosi¢ dochody. Bo zwykle nie przynosi tak

szybko dochoddw, trzeba mu po prostu dac pewien czas na rozkwit.

Jak styszatas, Kamil ma silng pasje i takie poczucie pewnosci, ze to, nad czym pracuje, ma
sens i jest potrzebne. On czuje, ze ma do tego powotanie. Firma Kamila ma juz kilka lat,

a on caty czas jest w to bardzo zaangazowany, czuje, ze to jest to, co kocha robic¢. Wiec
naprawde mozna pozazdroscic takim osobom, ale wierze, ze kazdy z nas moze odkryc
dla siebie swojg wymarzona prace. Nie dla kazdego bedzie to biznes. Natomiast znalez¢

sobie takie miejsce, w ktérym bedzie sie spetniat.

Kamil udzielit kilku wskazowek. Jedna z nich byto to, ze warto budowac relacje w swojej
branzy. Kamil miat szczescie, ze poznat duzo takich osob. Bywat w miejscach, gdzie mogt
ich spotkac. Ale szczesciu tez trzeba pomagac. Gdyby nie mowili wokoto, ze sg firma
fonograficzna, to nikt by ich w ten sposéb nie przedstawit kolejnym ludziom. Wiec wazne

jest méwienie o tym, co sie robi.
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Mozna rowniez znalez¢ mentora, nawigzac relacje, znajomosci w swojej branzy, ale miec
tez takiego, z ktérym niekoniecznie spotykamy sie na mieScie. Moze byc to mentor online,
z ktorym spotykacie sie na Skypie, ale tez ktos, kogo obserwujecie, jego dziatania Was
inspiruja, sugerujecie sie jego doSwiadczeniami i na tej podstawie podejmujecie wtasne

decyzje w swoim biznesie.

Kamil mowit réwniez, jak wazny jest usmiech, szczerosc¢ i autentycznos¢ w budowaniu
znajomosci. | to jego przekonanie do wtasnego pomystu, taka wielka pasja, ktorg czuc

i stychac, to jest to, czym zaraza innych ludzi, m.in. swoich pracownikow. Wiec warto
otaczac sie wartosciowymi pracownikami o podobnych jak Ty wartosciach, pasjach, ale
majacych cechy, ktorych Ty nie masz. Czyli Kamil mowit, ze nie jest zbyt Smiata osoba,
ktora podchodzi do innych. Wiec ma kogos, kto dla niego to robi i dla niego pracuje. To
jest bardzo zmyslne. | jezeli chodzi o taki dobdr pracownikdw, to Kamil ma takich, ktorzy
dzielag te wartosci i pasje, ktére on ma. Nie jestem pewna, czy te osoby zgtosity sie z jego
spotecznosci, natomiast jest to dobry sposdb. Jezeli masz juz grono fandw, liste e-mail, to
wsrod tych osob dobrze jest dobierac sobie pomocnikdw, asystentow, poniewaz to sa
osoby, ktére dobrze znajag Twojg marke, ktoére najprawdopodobniej dzielg Twoje wartosci
i beda naprawde dobrymi i oddanymi pracownikami. No i praca z takimi osobami to

bedzie sama przyjemnosc.

Kamil mowit o tym, ze na stronie rtck.pl jest w tej chwili promocja i po zapisaniu sie na liste
otrzymacie kod na bezptatny audiobook na start. Kiedys, jak wspominatam o RTCK na
moim fanpage’u, to miatam pytania, co polecam, bo — jak wspominatam — przestuchatam
prawie wszystkie audiobooki, ktére byty dostepne w sklepie. Wiec chciatabym polecic ich
kilka. Po pierwsze cos o kobiecosci, o kobiecej roli zyciowej, o powotaniu i relacjach od
strony kobiety. Pierwszy taki audiobook to jest Krolowa czy niewolnica? Beaty Kotodziej,
Projekt: Estera. Czym jest piekno kobiety? oraz Judyta ojca Adama Szustaka. To bardzo

ciekawe audiobooki. Niektorzy do mnie pisali, ze je znaja i lubia.

Jezeli chodzi o co$, co pomoze w rozwigzywaniu trudnych sytuacji, naprawie relacji, to
bardzo polecam tworczosc¢ ks. Marka Dziewieckiego. | jako pierwszy polecam Emocje.
Krzyk do zrozumienia — ten audiobook pomaogt mi utozy¢ myslenie o swoich emocjach.
Nastepnie Komunikacja — wiadomo, kazdy z nas potrzebuje pomocy z komunikacjg. Kod

mitosierdzia, czyli sekret udanych relacji i Bog versus cierpienie — te dwa audiobooki sg
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do takich ciezszych sytuacji, ale mozna je zaaplikowac do tego, jak ma sie nawet jakies

drobne konflikty z innymi.

Pozycje ksigzkowe pomagajace w dojrzewaniu — z tym ze nie nalezy myli¢ tego

z dojrzewaniem ptciowym — tylko o szukaniu swojego prawdziwego powotania lub tego,
co najbardziej kocha sie robic i co sie powinno robi¢ — bo, moim zdaniem, nie wystarczy
robic to, co sie kocha, tylko trzeba jeszcze by¢ w tym dobrym i musi by¢ na to popyt —
wiec takie cos pomaga odkry¢ audiobook Wielka ryba ojca Adama Szustaka. Bardzo tez
lubie audiobooka ks. Piotra Pawlukiewicza pt. Wstan, ktory jest wtasnie o dojrzewaniu

w byciu chrzescijaninem.

Na zakonczenie polece cos dla mezczyzn, bo stuchaja mnie tez oni, wspaniali tatusiowie.
Dostaje nieraz od nich wiadomosci. To sg audiobooki, ktore pomagaja odkry¢ swoja
prawdziwg meskosc i stac sie lepszymi mezami i ojcami. Mysle, ze mezczyzna najlepigj
realizuje sie wtedy, kiedy walczy o swoja rodzine, zone i jest ich wielkim obronca. | dwie
pozycje pana Jacka Pulikowskiego. Jedna to jest Jak zbudowac dom tetnigcy zyciem,
stac sie bohaterem dla swoich dzieci i sprawic, aby Ona oszalata ze szczescia?. | druga
to nowosc¢: Cztery funkcje mezczyzny — to jest o tym, jak by¢ ojcem, jak by¢ mezczyzna
w dzisiejszych czasach. Projekt: Jonasz. Czym jest sita mezczyzny?, Projekt: Eliasz. Czym
jest meska tozsamosc, Zamknij oczy o. Adama Szustaka — te trzy pozycje w catosci

zostaty polecone przez mojego meza, czesc przestuchatam i zdecydowanie polecam.

Wszystkie linki do audiobookoéw, z ktorych polecenia, jak méwitam, nie mam nic, tylko

wierze, ze pomoga, beda na stronie ponitceariadny.pl/39. Wiec jezeli jestes gdzies

w ruchu, to zawsze mozesz zajrze¢ do notatek na stronie albo w aplikacji.

Na zakonczenie prosze Cie, podziel sie informacjg o tym odcinku z jedng osoba, ktorej
myslisz, ze mogtby pomaoc rozwingc swoj biznes, ktory oparty jest na pasji, ktorej takie
wskazowki mogtyby sie przydac. Podaj jej link do tego odcinka podcastu, czyli

ponitceariadny.pl/39. Na stronie ponitceariadny.pl mozesz sie réwniez zapisa¢ na moja

liste e-mail i w zamian za Twoj e-mail dostaniesz ode mnie liste narzedzi, ktdre sa
potrzebne do zrobienia kursu on-line. Regularnie wysytam powiadomienia o kolejnych
odcinkach podcastow, a takze informacje o moim kursie, w ktérym ucze, jak zrobic kurs

on-line.
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Niedtugo bede tez organizowac¢ darmowe wyzwanie, w ktérym pokaze, jak znalez¢
pomyst na kurs on-line, ktéry bedzie sie sprzedawat. Powiadomienia o tym wyzwaniu
beda przesytane na e-mail. Wiec jesli jestes zainteresowana, zapisz sie na liste e-mail

i otrzymasz powiadomienie. A tymczasem dziekuje Ci bardzo, do ustyszenia w kolejnym

odcinku.

Dziekuje Ci za spedzenie ze mna czasu i wystuchanie tego odcinka podcastu. Aby

poczytac notatki i postuchac innych odcinkéw, wejdz na moja strone: ponitceariadny.pl.

Jesli chcesz, aby rowniez inne kobiety chcace rozwinac swdj biznes online odkryty ten
podcast, zostaw mi recenzje w iTunes. | pamietaj, jak mowit Henry Ford: ,Jesli sadzisz, ze

potrafisz — to masz racje. Jesli sadzisz, ze nie potrafisz — rowniez masz racje”.
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